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REFERENCIJE

Mamy ogromna przyjemnos¢ podzieli¢ si¢ naszym pozytywnym doswiadczeniem z cyklu szkolen
przeprowadzonych przez Karola Fronia w firmie Polmax w maju i lipcu 2023. Sesje szkoleniowe byty
niezwykle wartosciowe i znaczaco wplynety na naszych pracownikéw.

Szkolenia rozpoczgly sig od istotnej kwestii, jaka jest mentalnogé. Karol doskonale zdaje sobie
sprawg z tego, ze mentalno$¢ handlowca odgrywa kluczows rolg w jego sukcesie, tym samym wprowadzenie
uczestnikow w Swiat pozytywnego myslenia, motywacji i radzenia sobie ze stresem byto pierwszym krokiem
na drodze do sukcesu. Nasi pracownicy zyskali nie tylko wiedze, ale takze narzedzia do radzenia sobie z
wyzwaniami psychologicznymi zwigzanymi z praca handlowca.

W kolejnych dniach Karol przedstawit praktyczne strategie, techniki negocjacyjne i umiejetnosci
interpersonalne, ktore sg niezwykle istotne w naszej branzy. Naszym sprzedawcom dostarczy} konkretnych
narzedzi, ktére pomogty im lepiej rozumieé potrzeby klientéw i dostosowywagé swoje podejscie. Sam sposob
prowadzenia szkolenia byt niezwykle angazujacy i przystepny. Zdolnosé Karola do przekazywania trudnych
koncepcji w prosty spos6b zrobit ogromne wrazenie na naszych pracownikach. Szkolenie bylo interaktywne,
petne praktycznych éwiczen i dyskusji, co sprawito, ze nasi pracownicy byli zaangazowani i zmotywowani
przez caly czas trwania kursu, a dzigki inspirujacym przyktadom i case studies przedstawionym przez
Karola, nasi sprzedawcy teraz widzg potencjal tam, gdzie wczesniej mogli go nie zauwazaé. To Znaczaco
zwigkszyto nasza zdolnos¢ do identyfikowania i wykorzystywania nowych szans rynkowych.

Ostatnie dni szkolenia byly poswigcone praktyce. Karol zapewnit naszym sprzedawcom
mozliwos¢ praktycznego zastosowania zdobytej wiedzy podczas rzeczywistych sytuacji sprzedazowych. To
byto nieocenione do$wiadczenie, ktére pomogto im nabraé pewnosci siebie i umiej¢tnosci w prawdziwym
srodowisku biznesowym. nasi sprzedawcy zyskali wachlarz nowych kompetencji, kt6re natychmiast
wdrozyli w swojej codziennej pracy.

Po szkoleniach zauwazyliSmy znaczacy wzrost efektywnosci sprzedazowej, co przetozyto sie na
wzrost dochodéw firmy. Po miesiacu od szkolenia odnotowalismy wzrost sprzedazy nowych samochodow o
19%, natomiast w zakresie ustug serwisowych az o 28%

Wsparcie mentalne, ktre nasi pracownicy otrzymali, przyczynito si¢ do zmiany ich podejécia do
zarabiania pienigdzy i zwigkszenia wiary w siebie, a dzigki temu nasi handlowcy stali sie bardziej
kompetentni, pewni siebie i bardziej skuteczni w swojej pracy. Karol Fron dostarczyt nie tylko wiedzg, ale
takze inspiracjg i motywacjg, co czyni go wyjatkowym szkoleniowcem.

Gorgco polecamy jego ustugi wszystkim firmom, ktére daza do rozwoju swojego zespotu sprzedazowego.
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