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Jestem swiezo po 3 dniowym szkoleniu w mojej firmie z Karolem Froniem. Chcg powiedziec,
ze jestem bardzo pozytywnie zaskoczony. Na poczatku podchodzitem sceptycznie do szkolenia,
poniewaz cena nie nalezata do najnizszych, a ja batem sie, ze ustysze gars¢ banatéw rodem z
amerykanskich ksigzek, ktérych nijak nie da sie zastosowa¢ w moim biznesie w branzy finansowej.
Tym bardziej, ze miatem okazje uczestniczy¢ w niezliczonej ilosci szkolern w swoim zyciu, wiec nie
bytem przekonany, ze na tym moge sie dowiedzie¢ czego$ nowego. Jednak te 3 dni zmienity
catkowicie mojg opinie o szkoleniu z Karolem.

Na poczatek chce podkresdli¢, ze Karol jest praktykiem sprzedazy i to czego nauczyt o
sprzedazy telefonicznej, moj blisko 25-osobowy zespot to esencja, ktorej stosowanie dato nam
spektakularne efekty. Podczas dwdch dni praktycznych, 23 osoby, w sumie w ciggu 8h pracy,
umowity 287 spotkan w sprawie kredytu z klientami indywidualnymi, a dwie rekordzistki umowity po
25 spotkan w ciggu 4h. Wczesniej takie wyniki nie zdarzyty nam sie nigdy, ale dzieki metodom Karola i
jego energii, ktorg potrafit zarazi¢ moich ludzi i wydoby¢ z nim petny potencjat, byto to mozliwe.

Karol jest doskonatym obserwatorem i oprocz szkolenia, ktére podniosto umiejetnosci
sprzedazy moich doradcow, przekazat mi sporo wskazowek na temat osobowosci i charakteru
kazdego z nich, dzieki ktérym wiem w jaki sposdb zarzgdzac¢ nim jeszcze skuteczniej niz do tej pory i
pomadc mu osiggac coraz wiecej.

Z perspektywy tego co udato sie osiggnac pod katem zmotywowania pracownikow i
pokazania im zupetnie nowego modelu umawiania spotkan, ktory jest Swiezy, autentyczny,
bezposredni i skuteczny, nie zatuje ani ztotowki zainwestowanej w rozwoj swoich doradcow.
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